lhre Herausforderung als Makler,
unsere Losung als Partner

Die Nachfolgemoglichkeiten von Policen Direkt

policendirekt

digital.versichert.leben.



Die Policen Direkt-Gru I'{;pe ist in drei Geschaftsfeldern rund um

den Versicherungsve

Geschaftsfelder der PD-Gruppe

Zweitmarkt fur

Lebensver- Makler-

sicherungen gruppe

InsurTechs

ieb tatig

Policen Direkt ist Maklergruppe, Technologie-Dienstleister der
Versicherungsbranche und Marktfuhrer im Zweitmarkt far
Lebensversicherungen.

Wir machen Versicherungen einfach, fair und transparent.

Wir sind langjahrige Experten im Versicherungsvertrieb
(LV + Sach, PK + Gewerbe, on- & offline).

Gegrundet 2004, inhabergefuhrt.

150 Mitarbeiter an den Standorten Frankfurt, Stuttgart,
Limburg, Dusseldorf und London, davon 25 in der
IT/Softwareentwicklung.

Fokus auf Digitalisierung und Automatisierung von Prozessen.

Erfolgreicher Track Record bei der Produktentwicklung,
organisches und anorganisches Wachstum.

Berichtswesen und Risikomanagement auf
Kapitalmarktniveau, KPMG gepruft.

policendirekt

digital.versichert.leben.
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Unsere Griunder

!

"o

Max Ahlers

= Mitgrunder und Geschaftsfuhrer

der Policen Direkt-Gruppe.

= Als Zweitmarktexperte

verantwortet Max dort den
operativen Bereich.

= Ander WHU - Otto Beisheim

School of Management machte er
2002 seinen Abschluss als
Diplom-Kaufmann.

- 'wm

Simon Nortersheuser

= Mitgrinder und Geschaftsfuhrer

der Policen Direkt Gruppe.

Simon ist Ansprechpartner fur
Vertrieb, Produktentwicklung,
InsurTechs, Start-ups, Investoren
und Kauf von Maklerunternehmen
bzw. -bestanden.

Auch er hat an der WHU seinen
Abschluss gemacht.

Die Geschaftsfiihrer der Policen Direkt-Gruppe mit langjahrige Expertise im Versicherungsmarkt

Sebastian Siebert

= Mitgrunder und Geschaftsfuhrer
der Policen Direkt-Gruppe.

= Sebastian verantwortet den
technischen Bereich: Die Opti-
mierung samtlicher Untenehmens-
prozesse von der Vertragsgestal-
tung bis zum Support.

= Aucher hat 2002 seinen Abschluss
an der WHU gemacht.

policendirekt
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Policen Direkt konsolidiert so den klassischen Versicherungs-
maklermarkt und baut eine deutschlandweite Maklergruppe auf

Die Policen Direkt-Maklergruppe - personlich, digital und auch regional fur lhre Kunden da.

VIS GmbH

Dr. Ludwig & Partner
Versicherungs- und
Versicherungsmakler Finanzmakler GmbH

am Seestern GmbH

Benefit AG — Policen Direkt

Maklergruppe GmbH

OHV
Versicherungsmakler GmbH

AVW GmbH
Secura Gumpp AG

s L+P Versicherungs- und
Finanzmakler GmbH

@ Policen Direkt Standort
Maklerpartner Standort

Ubernahme von Versicherungsmaklerunternehmen (Kauf/Share
Deal) & Bestandibernahmen (Rente/Asset Deal)

Fortfihrung der Unternehmen mit Standort, Mitarbeiternund

Versicherungsbestand

Zentrale Privatkundenbetreuung aus Frankfurt und digitalen
Versicherungsmanager

Regionale Betreuung durch die Policen Direkt-Gruppe und
unabhangigen Versicherungsmaklern

Hybrider Beratungsansatz (online & offline) zur
mafdgeschneiderten Kundenbetreuung

Entwicklung gruppenweiter Versicherungsprodukte und Konzepte

Gezielte Marketingkampagnen, um Neukunden zu gewinnen und

Vertragsdichte zu erhohen

policendirekt
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Unsere Geschaftsfilhrung stellt sich vor

Geschaftsfithrer der Policen Direkt Versicherungsvermittiung GmbH

Christopher Gentzler

» Christopher ist seit 2006 bei der Policen Direkt
Versicherungsvermittlung GmbH und seit 2016 auch
fur die vertriebliche Ausrichtung des Unternehmens
mitverantwortlich.

» |n den letzten Jahren hat er die Entwicklung des digitalen
Versicherungsmaklers mafdgeblich vorangetrieben.

L' Dr. Philipp Kanschik

= Philipp ist seit 2018 bei der Policen Direkt
Versicherungsvermittlung GmbH.

= |In seiner Verantwortung liegen das stark expandierende
digitale Maklergeschaft und Nachfolgelésungen fur
Versicherungsmakler.

= Davor war der studierte Philosoph als Berater fur McKinsey
tatig.




Langjahrige Expertise in unserem Team

Viel Erfahrung und Engagement

Manuel Reil
Leitung Operations
/weitmarkt

Manuel ist seit 15 Jahren
bei Policen Direkt, er ist
Experte im Privatkunden-
Versicherungsbereich und
hat langjahrige Erfahrung
im Lebensversicherungs-
Zweitmarkt.

- Ak
—_—
A

Christian Hadrich
Leitung
Rechnungswesen

Christian und sein Team
verantworten Buchhal-
tung, Zahlungsverkehr
und Gehaltsabrech-
nungen sowie die
Provisionsverarbeitung
unserer Makler.

Efstratios Bezas
Leitung Vertrieb

Efstratios arbeitet seit
2009 bei Policen Direkt -
in diesem Jahr wurde
Policen Direkt Markt-
fuhrer. Er und sein Team
verantworten die Makler-
beratung und auch den
Zweitmarkt-Vertrieb.

Marijana Djumovic
Leitung Operations

Marijana arbeitet seit
2010 bei Policen Direkt
und berat unsere
Endkunden bei der
Zusammenstellung
Ilhres Versicherungs-
portfolios.

Andreas Horch
Senior Marketing
Manager

Andreas ist seit 10
Jahren bei Policen Direkt
und kiimmert sich um
das digitale Marketing
sowie die Erstellung aller
Websites, auch die
unserer Maklerpartner.

policendirekt
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lhr Weg zur Maklernachfolge
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lhr Weg zur Maklernachfolge

Welches Szenario ist passend fur Sie?

Ich mochte noch 2-3 Jahre weiterarbeiten Ich mochte direkt in den Ruhestand

policendirekt

8 digital.versichert.leben.




Vom Makler zum Lebensrentner

So konnte lhr Weg aussehen

<«—— Temporire Ubergangsphase von1 - 3 Jahren ——»>

« Sie sind unabhangiger » Sie kooperieren mit Policen * Sie konnen die Option auf

Makler Direkt bei der Lebensrente jederzeit
Bestand It ieh

« Sie haben Anbindungen an estandsverwaiting #iehen
die Gesellschaften oder * |hr Bestand wird auf Policen » Sie erhalten dann fUr den
Pools Direkt ubertragen, kann aber Rest lhres Lebens 90%
Sie suchen einen Partner jederzeit wieder ruckubertragen bzw. 100% lhrer

t

fur Bestandsverstands- werden Courtagen
verwaltung und ggf. auch » Sie erhalten die Option auf die * Im Todesfall gehenim
fur die Nachfolge Lebensrente Modell Rente 90 die

Zahlungen auf Ihr/e

® Im TOdeSfa” erhalt Ihr/e Hinterbliebene/n uber

Hinterbliebene/r eine Rente

policendirekt
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Policen Direkt bietet folgende Modelle zur Maklernachfolge an

Ubergangsphase

. 100% der bisherigen
Kaufpreis Courtagen, Option auf
Lebensrente 90/100
. Makler reicht
Neugeschaft Neugeschaft tiber Policen
Direkt ein
Zwischen
. . 99 - 499 EUR im Monat
Service-Gebiihr (je nach Bestandsgrofie)
Kundenberatung digital & persénlich
Hinterbliebene Mit Hinterbliebenen-
schutz (max. 30 Jahre)
Tippgeber
Haftung Makler ist verantwortlich
fur seinen Bestand
. AN
policendirekt
M (10
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Policen Direkt bietet folgende Modelle zur Maklernachfolge an

LEBENSRENTE

Ubergangsphase

100% der bisherigen

Beliebtestes Modell

Lebensrente 90

90% Bestandsprovision
lebenslang

Lebensrente 100

100% Bestandsprovision
far 5 Jahre, danach 90%

Kaufpreis Courtagen, Option auf
Lebensrente 90/100
Makler reicht Keine Partizipation am Keine Partizipation am
Neugeschaft Neugeschéft (iber Policen Neugeschaft auf Neugeschéaft auf
Direkt ein ubergebenen Bestand ubergebenen Bestand
Zwischen Zwischen Zwischen
99 - 499 EUR im Monat 99 - 499 EUR im Monat

Service-Gebiihr

99 - 499 EUR im Monat
(je nach Bestandsgrofie)

(je nach Bestandsgrofie)

(je nach Bestandsgrofe)

digital & persdnlich

Kundenberatung

digital & personlich

digital & personlich

Kein

Hinterbliebene

Mit Hinterbliebenen-
schutz (max. 30 Jahre)

Mit Hinterbliebenen-
schutz (max. 30 Jahre)

Hinterbliebenenschutz

Tippgeber-Tatigkeit nach

Tippgeber

Tippgeber-Tatigkeit nach
Bestandsabgabe moglich

Bestandsabgabe moglich

Haftung

| s

Makler ist verantwortlich

fr seinen Bestand

W

Keine Haftungsrisiken
mehr flr zukinftige
Kundenbetreuung

Keine Haftungsrisiken
mehr flr zuklUnftige
Kundenbetreuung

policendirekt
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Policen Direkt bietet folgende Modelle zur Maklernachfolge an

VERKAUF

Bestandsverkauf

. Individuelle
Kaufpreis Bestandsbewertung

Keine Partizipationam
Neugeschaftauf
Ubergebenen Bestand

Neugeschaft

Service-Gebiihr

Kundenberatung digital & personlich

Hinterbliebene Attraktiver Kaufpreis

sichert Hinterbliebene

. Tippgeber-Tatigkeit nach
Tippgeber Bestandsabgabe moglich

Keine Haftungsrisiken
Haftung mehr fir zukinftige
Kundenbetreuung

policendirekt
M 12
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Policen Direkt bietet folgende Modelle zur Maklernachfolge an
VERKAUF

Ubergangsphase

Kaufpreis

100% der bisherigen
Courtagen, Option auf
Lebensrente 90/100

LEBENSRENTE

Beliebtestes Modell
Lebensrente 90

90% Bestandsprovision
lebenslang

Lebensrente 100

100% Bestandsprovision
far 5 Jahre, danach 90%

Keine Partizipation am

Bestandsverkauf

Individuelle
Bestandsbewertung

Keine Partizipationam
Neugeschaftauf

Neugeschaft

Makler reicht
Neugeschaft Uber Policen
Direkt ein

Keine Partizipation am
Neugeschaft auf
Ubergebenen Bestand

Neugeschaft auf
Ubergebenen Bestand

Zwischen

Ubergebenen Bestand

Service-Gebiihr

Zwischen
99 - 499 EUR im Monat
(je nach Bestandsgrofie)

Zwischen
99 - 499 EUR im Monat
(je nach Bestandsgrofie)

99 - 499 EUR im Monat
(je nach Bestandsgrofe)

digital & persdnlich

digital & personlich

Kundenberatung

digital & personlich

digital & personlich

Kein

Attraktiver Kaufpreis

Hinterbliebene

Mit Hinterbliebenen-
schutz (max. 30 Jahre)

Mit Hinterbliebenen-
schutz (max. 30 Jahre)

Hinterbliebenenschutz

Tippgeber-Tatigkeit nach

sichert Hinterbliebene

Tippgeber-Tatigkeit nach
Bestandsabgabe moglich

Tippgeber

Tippgeber-Tatigkeit nach
Bestandsabgabe moglich

Bestandsabgabe moglich

Keine Haftungsrisiken

Haftung

| K]

Makler ist verantwortlich

fr seinen Bestand

W

Keine Haftungsrisiken
mehr flr zukinftige
Kundenbetreuung

Keine Haftungsrisiken
mehr flr zuklUnftige
Kundenbetreuung

mehr fir zukinftige
Kundenbetreuung

policendirekt

digital.versichert.leben.



1. Temporare
Ubergangsphase

Nutzen Sie wihrend der Ubergangsphase unsere

v' Bedarfsanalyse, Vergleichsrechner &
v' unser Portal fur die Kunden- und Vertragsverwaltung.

Wir bieten lhnen einen umfassenden Back-Office
Support

v Angebote und Antrage fur alle Sparten.
v' DSGVO-konforme Beratung.
v Umfassender Schadenservice.

policendirekt
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1. Temporare
Ubergangsphase

Absicherung im Krisenfall

v' Automatische Verrentung lhres Bestandes im
Todesfall oder bei Berufsunfahigkeit.

v Verlassen Sie sich im Urlaub oder bei Krankheit
auf den Policen Direkt-Kundenservice.

Bleiben Sie flexibel

v Jederzeit kiindbar.

v' Option auf Bestandsverrentung bei Ruhestand
oder Wechsel der Branche.

policendirekt
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Schalten Sie bereits wihrend der Ubergangsphase einen Gang zuriick

|-
x| =

Kunden- & Back-office support Vergleichsrechner fur
Vertragsverwaltung (z.B. BU-/PKV-Anfragen) 30+ Sparten, zum Teil
Software durch Policen Direkt in-house entwickelt

(Covomo, GV24)

Concierge-Service Hinterbliebenen- und Urlaubsvertretung bis zu
Berufsunfahigkeits- 25 Tage pro Jahr durch
absicherung durch Policen Direkt-
Rentenoption Kundenservice

Aufderdem maoglich:

« BestandsUbertragung (z.B. Kosten fur Anschreiben, Kontaktierung der Gesellschaften)

* Abrechnung mit den Gesellschaften
* Brief- und E-Mail-Aktionen . am
policendirekt
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Welche Konditionen Sie wahrend der
Ubergangsphase erhalten

= Sije erhalten 100% ihrer aktuellen Courtagen.

= Dabei spielt es keine Rolle, ob es sich um eine Direktanbindungen beim Versicherer oder um
Poolanbindungen handelt.

= Zu Beginn des temporaren Ubergangs weisen Sie einmalig Ihre Courtagen nach.

= FUr Sparten / Versicherer, zu denen kein Nachweis vorliegt, wird ein Standardcourtagesatz
angenommen. Diesen konnen Sie digital einsehen.

policendirekt
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Temporire Ubergangsphase vs. Lebensrentner - die wichtigsten
Unterschiede

Uber- Lebens-
gang rentner

Bestandseigentum Sie sind weiterhin der Bestandseigentimer
Beratungshaftung Sie haften fur die Beratung
Versicherung Sie benoétigt eine Vermdgensschadenhaftpflicht

Gewerbeerlaubnis Sie brauchen eine eigene Gewerbeerlaubnis

Technik Sie haben Zugang zu den PD-Vermittlertools

NN NN KX

< X X X X X

Hinterbliebenenschutz Im Todesfall erhalten die Hinterbliebenen einen Rente

policendirekt
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2. Lebensrente
Mehr Geld fuir lhr Lebenswerk

lhre Vorteile:

v 90% oder 100% lhrer Bestandscourtagen als
Rente - ein Leben lang.

v' Absicherung lhrer Hinterbliebenen im Falle lhres
Ablebens fur bis zu 30 Jahre moglich.

v' Tatigkeit als Tippgeber auch nach Abgabe des
Bestandes moglich.

v' Keine Haftungsrisiken mehr fir kiinftige Beratung
(Betreuungspflicht geht auf Policen Direkt uber).

policendirekt
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So konnte Ihre Rente in den ersten 5 Jahren aussehen

Annahmen:

« Jahresbestandsprovision i. H.v. 60.000 EUR
. Bestandsabrieb bei Ubertragung 1% p.a.
« Bestandsabrieb Jahr 2-10 2% p.a.

«  Summe der Rentenzahlungen in Jahr 1-10

« Szenario 90 =431K
« Szenario 100=460K

«  Summe aller Rentenzahlungen Jahr 1-30

Szenario 90=956K
. Szenario 100= 985K

bis dato
227.000€

Szenario
Rente 90

bis dato
255.000€

Szenario
Rente 100

policendirekt
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3. Bestandsverkauf

Den optimalen Nachfolger finden

lhre Vorteile beim Bestandsverkauf:

v' Verlassliche Weiterbetreuung lhrer Kunden.
v' Keine Haftungsrisiken mehr fur kiinftige Beratung.

v' Attraktiver Kaufpreis fur Ihren Bestand.

policendirekt
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Mit Schwung in den Ruhestand

So konnte lhr Weg aussehen
Heute

« Sie sind unabhangiger Makler
« Sie haben Anbindungen an die Gesellschaften oder Pools

« Sie suchen eine vertrauensvolle Nachfolgeldosung fur lhren Kundenbestand?

. 4 4

Lebensrente ODER Verkauf

Sie entscheiden sich fur eine Lebensrente Attraktiver Kaufpreis sichert Hinterbliebene

Sie erhalten dann fur den Rest Ihres Lebens Kein Risiko durch Bestandsabrieb

90% bzw. 100% |hrer Courtagen

Keine Haftungsrisiken mehr fur zukinftige
Im Todesfall gehen im Modell Rente 90 die Kundenbetreuung

Zahlungen auf Ihr/e Hinterbliebene/n uber. _ -
Tippgeber-Tatigkeit nach Bestandsabgabe

Tippgeber-Tatigkeit moglich. maoglich.

policendirekt
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2. Lebensrente
Mehr Geld fuir lhr Lebenswerk

lhre Vorteile:

v 90% oder 100% lhrer Bestandscourtagen als
Rente - ein Leben lang.

v' Absicherung lhrer Hinterbliebenen im Falle lhres
Ablebens fur bis zu 30 Jahre moglich.

v' Tatigkeit als Tippgeber auch nach Abgabe des
Bestandes moglich.

v' Keine Haftungsrisiken mehr fir kiinftige Beratung
(Betreuungspflicht geht auf Policen Direkt uber).
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So konnte Ihre Rente in den ersten 5 Jahren aussehen

Annahmen:

« Jahresbestandsprovision i. H.v. 60.000 EUR
. Bestandsabrieb bei Ubertragung 1% p.a.
« Bestandsabrieb Jahr 2-10 2% p.a.

«  Summe der Rentenzahlungen in Jahr 1-10

« Szenario 90 =431K
« Szenario 100=460K

«  Summe aller Rentenzahlungen Jahr 1-30

Szenario 90=956K
. Szenario 100= 985K

bis dato
227.000€

Szenario
Rente 90

bis dato
255.000€

Szenario
Rente 100
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3. Bestandsverkauf

Den optimalen Nachfolger finden

lhre Vorteile beim Bestandsverkauf:

v' Verlassliche Weiterbetreuung lhrer Kunden.

v' Keine Haftungsrisiken mehr fur kiinftige
Beratung.

v' Attraktiver Kaufpreis fur lhren Bestand.

policendirekt
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Hier bietet Policen Direkt folgende Modelle zur Maklernachfolge an

Kaufpreis

LEBENSRENTE

Beliebtestes Modell

Lebensrente 90

90% Bestandsprovision
lebenslang

Lebensrente 100

100% Bestandsprovision
fur 5 Jahre, danach 90%

Neugeschaft

Keine Partizipation am
Neugeschaft auf
Ubergebenen Bestand

Keine Partizipation am
Neugeschaft auf
Ubergebenen Bestand

Service-Gebiihr

Zwischen
99 - 499 EUR im Monat
(je nach Bestandsgrofe)

Zwischen
99 - 499 EUR im Monat
(je nach Bestandsgréofie)

Kundenberatung

digital & persoénlich

digital & persdnlich

Hinterbliebene

Mit Hinterbliebenen-
schutz (max. 30 Jahre)

Kein
Hinterbliebenenschutz

Tippgeber

Tippgeber-Tatigkeit nach
Bestandsabgabe moglich

Tippgeber-Tatigkeit nach
Bestandsabgabe moglich

Haftung

M 26

Keine Haftungsrisiken
mehr flr zukinftige
Kundenbetreuung

Keine Haftungsrisiken
mehr flr zuklnftige
Kundenbetreuung

policendirekt
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Hier bietet Policen Direkt folgende Modelle zur Maklernachfolge an

Kaufpreis

Neugeschaft

VERKAUF

Bestandsverkauf

Individuelle
Bestandsbewertung

Service-Gebiihr

Keine Partizipationam
Neugeschaftauf
Uubergebenen Bestand

Kundenberatung

Hinterbliebene

digital & personlich

Tippgeber

Attraktiver Kaufpreis
sichert Hinterbliebene

Haftung

W 27

Tippgeber-Tatigkeit nach
Bestandsabgabe moglich

Keine Haftungsrisiken
mehr fir zukinftige
Kundenbetreuung

policendirekt
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Hier bietet Policen Direkt folgende Modelle zur Maklernachfolge an

Kaufpreis

LEBENSRENTE

Beliebtestes Modell

Lebensrente 90

90% Bestandsprovision
lebenslang

Lebensrente 100

100% Bestandsprovision
fur 5 Jahre, danach 90%

VERKAUF

Bestandsverkauf

Individuelle
Bestandsbewertung

Neugeschaft

Keine Partizipation am
Neugeschaft auf
Ubergebenen Bestand

Keine Partizipation am
Neugeschaft auf
Ubergebenen Bestand

Keine Partizipationam
Neugeschaftauf
Uubergebenen Bestand

Service-Gebiihr

Zwischen
99 - 499 EUR im Monat
(je nach Bestandsgrofe)

Zwischen
99 - 499 EUR im Monat
(je nach Bestandsgréofie)

Kundenberatung

digital & persoénlich

digital & persdnlich

digital & personlich

Hinterbliebene

Mit Hinterbliebenen-
schutz (max. 30 Jahre)

Kein
Hinterbliebenenschutz

Attraktiver Kaufpreis
sichert Hinterbliebene

Tippgeber

Tippgeber-Tatigkeit nach
Bestandsabgabe moglich

Tippgeber-Tatigkeit nach
Bestandsabgabe moglich

Haftung

28

Keine Haftungsrisiken
mehr flr zukinftige
Kundenbetreuung

Keine Haftungsrisiken
mehr flr zuklnftige
Kundenbetreuung

Keine Haftungsrisiken
mehr fir zukinftige
Kundenbetreuung

policendirekt
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Das sagen unsere Makler

"Mit dem Digitalisierungs-
paket und der neuen
Unterstitzungin der
Verwaltung kannich jetzt
vertrieblich noch einmal Gas
geben. Weniger Kosten bei
gleichzeitig mehr Ertrag -
das bedeutet fur mich in
einem Jahr eine deutlich
hohere Rente und einen
unkomplizierten Ubergang in
den Ruhestand.”

~lch bin sehr froh, dass
Policen Direkt jetzt unser
starker Partnerist. So kann
ich meinen Ruhestand
vorbereiten, bei Bedarf im
BlUro etwas kurzertretenund
bleibe dennoch vorerst
unabhangiger Makler. So
sind fUr den Ernstfall unsere
Kunden und auch wir jeder-
zeit abgesichert. Unsere
langjahrigen Kunden
schatzen das sehr.”

Y

‘
5

Peter Krahling

' Allendorf/Eder
/A

Versicherungsmakler,

,Jeder Telefonanruf von mir
wurde bisher freundlich und
kompetent beantwortet.
Ruckrufe erfolgten unver-
zuglich und E-Mails wurden
ebenfalls kompetent
beantwortet, genauso wie
im Schadensfall. Ich wirde
es so beschreiben: "Die wis-
senwas sie tun." Genau das
finde ich bei einem solchen
Unternehmen sehrwichtig.”

V7

Herbert Fritsche,
Versicherungsmakler,

,Der Verkaufunseres
Bestands lief wirklich ohne
Komplikationen ab: effizient,
fair und transparentim
Umgang miteinander. In
einer Ubergangszeit
konnten wir als ehemalige
Geschaftsfuhrer weiter
mitarbeiten, was fur viele
unserer Kunden sehr wichtig
war. Bei Policen Direkt ist
unser Lebenswerkjetztin

\4

1 Silke Wilde,
-~/ Versicherungsmaklerin,

X
4

‘?. Herne

guten Handen.”

Michael Bossner,
AVW GmbH,
Stutttgart

policendirekt
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Wo Sie weitere Informationen finden:

ol um
pollcenwﬂlrt?(k'lf: Modelle Ratgeber FAQ Maklerkauf LIVE Presse Uberuns Kontakt 069900 219-350
aklernau

Wir freuen uns tber lhr
Feedback zu unseren
Themen

=

Christin Peetz
069900219112
Christin.Peetz@policendirekt.de

- E ' b - WEBINAR am 17.05.2022:
as sle U , ng > "Pain Points der
%k‘lerna . lée Versicherungsmakler" Hier alle ma klerka Uf.de/ratge ber
e . e

Jetzt L6sung finden

Nachfolgecheck »

Aktuelle Ratgeber-Artikel

Nachhaltigkeit: Miissen Makler jetzt beim Kunden aktiv

nachfragen? Unsere Nachfolgemodelle
Nachhaltigkeit: Miissen Makler jetzt beim BT | ebensrente 90 & 100

Kunden aktiv nachfragen? Seit 10. Mérz gilt die BN Maklerpartnerschaft
EU-Transparenzverordnung (TVO) auch fir die BN Unternehmensverkauf
Versicherungsbranche: Versicherer und Bl Bestaidsverkauf

Vermittler miissen nachhaltigkeitsbezogene

policendirekt
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Was wir lhren Kunden bieten

Umfassende Website Kostenlose Web-App Grofder Service Bereich

mit groRem Versicherungsangebot fiir Privat Alle Vertragsdetails auf einen Blick, bequem Beratung durch unsere Fachexperten,
und Gewerbe, ausfiihrlichen Versicherungs- neue Vertrage mit Dokumenten und Fotos Schaden direkt online melden, Experten-
Spartenseiten sowie Versicherungsratgeber hochladen, Tarifvergleiche von iiber 160 checks, Download-Center, Chat, WhatsApp
Anbietern, Bedarfsanalyse nach DIN-Norm uvim.
uvm.
— -

policendirekt Versicherungen
agtlverschoriobon

polcendirekt

policendirekt

digital versichert leben.

Rundum sorglos versichert

o I Meine Vertrage

— i
= x arttesne Exomrion

= s
le K Trustpilot E v Gesundheit (1)
Google Kot == L ]

@nthner Zahnzusatzversich... 13,00€
Vertragnr: 384920543 mil

>100.000
Unser Team aus Versicherungsexperten berat Sie gerne

R o 0 e

A%

Kunden

A d ‘ Haus und Eigentum (1)

Status: Daten werden gepriift

Unsere Leistungen fiir Sie
ERGQ EBikeVersicherung  99,00€

makler mit Herz & Seele for Sie dal Vertragnr. 123456789  jahrlich

4

v
— .
e‘ u é; Aleksandar Antonovic Nils Vogel John Bahlo
- v i KFZ &Haftpflicht (1)
Persanliche Beratung fiir Privat- und Digitaler Versic Exper & Tarifvergleiche 1 vice
Gewerbekunden . s Sienn
4760¢€ 3
o . Vertragnr: 34403643 jahriich
A
Unterstutzung im Schadanfall Badarfsanalyse nach DIN-Norm Lebensversi y
T ® Versicherung hinzufigen

Manuel Reil

Bedischeck  Empfeningsn  Wachnchtsn

policendirekt

digital.versichert.leben.




-..und das sagen

5 Sterne an Policen Direkt

% %k Kk

,Vvon der Bedarfsanalyse bis
zum Abschluss der
Versicherung war es eine
ganz runde Sache. Super
Beratung, super schnelle
Abwicklung und eine jetzt
viel glinstigere Kfz-
Versicherung.”

Frau Wettermann

Fachlich kompetent und
angenehm

% % %k Kk

,Die Gesprache waren gut,
der Umgang miteinander
war direkt vertrauensvoll

und ich hatte in klirzester
Zeit von Herrn Antonovic
drei Vergleichs-angebote auf
dem Tisch. Das hatte ich so
nicht erwartet. “

Herr Barrati

unsere Kunden ©

Top Service

% % %k K K

~Herr Vogel hat sich super
um meinen Schaden
gekimmert, die
Versicherung hat ratz fatz
den Schadensbetrag
angewiesen - und Herr
Vogel war jederzeit bei
Ruckfragen per Video-Chat
erreichbar. “

Frau Gersdorfer-Wilke

policendirekt

digital.versichert.leben.



lhre personlichen Ansprechpartner

lhre personlichen Ansprechpartner policendirekt

digital.versichert.leben.

Experten fiir Maklernachfolge

Efstratios Bezas Kevin Alper Marcus Kennedy
l‘ 069900 219 254 1l q R, 069900 219 255 [ 7 L 069900219138
2% efstratios.bezas ' 2% kevin.alper ¥4 marcus.kennedy
‘, ’ @policendirekt.de g ) @policendirekt.de ‘ @policendirekt.de
Maklerbetreuer Vertriebsunterstitzung
| .
Nils Vogel Petra Krempel Manuel Reil
’ R, 069900 219 330 R, 069900 219 330 v R, 069900 219 330
: 2% maklerservice 2% bestandsiibertragung ", ¥ bestandsiibertragung
\ @policendirekt.de @policendirekt.de \ @policendirekt.de
Experten fiir Courtagen
Jenny Kong Viola Frickel

=
R, 069900219153

¥4 reklamationen
@policendirekt.de

R, 069900219131

2% abrechnung
@policendirekt.de

——
=

»

lhre Kunden werden betreut von

John Bahlo
\‘ 069900219110

¥ service
@policendirekt.de

Sascha Peter
\‘ 069900 219110

¥ service
@policendirekt.de

Aleksandar Antonovic
\‘ 069900 219110

2 service
@policendirekt.de

policendirekt

digital.versichert.leben.
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